
Mit den Marken Raab, Kutzner + Weber und NET sind wir ein führender Anbieter für umweltschonende und energieeffiziente ab-
gastechnische Systemlösungen aus Edelstahl. Neben Abgassystemen entwickeln wir Feinstaubabscheider für Biomasse-Feuerungen 
und Wärmetauscher für verschiedene Anwendungen in Industrie und Gewerbe. Mit unseren drei Standorten in Neuwied, Lucke-
nau und Maisach sind wir regional stark aufgestellt.

Im Zuge der weiteren strategischen Unternehmensausrichtung suchen wir Sie deutschlandweit als

Außendienstmitarbeiter (m/w/d) Bereich SHK-Großhandel

ZEIT FÜR VERÄNDERUNG?

Ihre aussagekräftige Kurzbewerbung senden Sie mit Angabe 
Ihres Gehaltswunsches und möglichem Eintrittstermin an 
karriere@raab-gruppe.de oder per Post an: 

Joseph Raab GmbH & Cie. KG
Elke König
Gladbacher Feld 5
56566 Neuwied

Ihr Profil:

•	 Abgeschlossene Ausbildung im Bereich Heizung, Bau, 
Metall oder vergleichbar

•	 Einkaufs- oder Vertriebserfahrung im Bereich Sanitär- und 
Heizungsgroßhandel

•	 Engagement und Begeisterung für den Vertrieb beratungs-
intensiver Produkte

•	 Eigeninitiative, Teamfähigkeit sowie gute Eigenorganisation

•	 Sicherer Umgang mit den MS-Office-Produkten

•	 Kommunikationsstärke und Kundenorientierung

Wir geben ausdrücklich auch Branchenumsteigern eine Chance

Unser Angebot:

•	 Eine spannende und abwechslungsreiche Tätigkeit mit 
Gestaltungsspielräumen

•	 Flache Hierarchien und kurze Entscheidungswege eines 
mittelständischen Unternehmens

•	 Neutrales Firmenfahrzeug auch zur privaten Nutzung

•	 Arbeiten vom Home-Office aus mit modernen 
Kommunikationsmitteln

Ihnen obliegt die Verantwortung für die ganzheitliche Betreuung von Vertriebsprojekten unserer Produktpalette. Hierzu gehören Be-
treuung, Pflege und Ausbau unseres bestehenden Kundenstamms ebenso wie die Neukundenakquise und der Aufbau langfristiger 
partnerschaftlicher Kundenbeziehungen in dem Bereich SHK-Großhandel. Sie arbeiten gemeinsam im Team an der Sicherung des 
Unternehmenserfolges indem Sie neue Großhandelskunden gewinnen.

Sie besuchen unsere Kunden regelmäßig, erstellen – abgestimmt auf die spezifischen Anforderungen – Lösungskonzepte und er-
arbeiten mit dem zuständigen Innendienst passgenaue Angebote. Diese verfolgen Sie bis zur Auftragserteilung und -umsetzung. 
Produktpräsentationen führen Sie beim Kunden und auf Messen genauso souverän und erfolgreich durch wie auch Preis- und 
Vertragsverhandlungen. Sie haben, nach erfolgreicher Einarbeitung im Innendienst, die Umsatzverantwortung für Ihre Groß
handelskunden, erstellen aussagekräftige Berichte und sind an der Budgeterstellung beteiligt.


